
Bienestar mundial en acuerdo con la naturaleza 

El autor conoci— durante un paseo a Very Goodfried, un habitante de Freegaia, el planeta, en 
el cual se etableci— exitosamente la Econom’a Natural de una nueva era. Ambos vuelan a este 
planeta y Very describe el principio del estado que regala libremente, en el cual no hay m‡s 
impuestos, seguros y contribuciones sociales y todas las personas viven en bienestar.  

Very hace un regalo a los habitantes del mundo. ...   Joytopia  

El encuentro 

Hace poco tuve un sue–o, o mejor dicho, un sue–o de d’a. Fui a pasear al bosque s—lo. De 
pronto, gozando de la naturaleza, sent’ a alguien que caminaba silenciosamente al lado m’o. 
Med’a aproximadamente dos metros, era de piel oscura y de cuerpo atlŽtico. Vest’a una 
especie de buzo dorado. A pesar de que era un ser humano, parec’a ser de otro mundo. Su cara 
reluc’a alegre, casi divertida; una expresi—n, que en nuestro mundo no se encuentra muy a 
menudo. Cuando lo mirŽ, tuve que re’r espont‡neamente. Fue una risa de coraz—n, contenta, 
alegr’a pura de ver a este acompa–ante tan amable.  

"Disculpe, por favor, no quise re’rme de Ud." le expliquŽ, cuando realicŽ la situaci—n. ãSolo 
estoy sorprendido por su aparici—n repentinaÒ 

ãƒso les sucede a muchos sobre este planeta," contest— amablemente. "La mayor’a de los 
habitantes terrestres reaccionan as’ como Ud.. S—lo unos pocos se escapan asustados o se 
ponen agresivos." 

"Es decir, Ud. no es de aqu’?" le preguntŽ inseguro. 

"Yo vengo de Joytopia, un estado sobre el planeta Freegaia al borde de la galaxia. Por un 
salto en la continuidad de espacio-tiempo lleguŽ aqu’. Mi nombre es Goodfriend, Very 
Goodfriend." 

"C—mo aprendi— tan r‡pido nuestro idioma?" 

"Estamos comunic‡ndonos por telepat’a en este momento. Nos estamos enviando nuestros 
pensamientos y nuestro cerebro los traduce a nuestro idioma. De esta manera tambiŽn se 
transmiten cuadros, tonos, olores y sentimientos. Vea...." 

Yo no ve’a nada! ƒl desapareci—. Sorprendido y profundamente conmovido segu’ caminando. 
Me hab’a imaginado todo? No ser’a conveniente, visitar otra vez al mŽdico? Lo mejor es 
olvidar lo que sucedi— lo antes posible y no contar nada a nadie. 

"Le traje algo, un regalo!" o’ decir a Very. 

"A d—nde se fue tan r‡pido?" 

"Fui a casa para buscar algo." 

"No tarda a–os eso? Pienso que la velocidad m‡xima...." 



"Nosotros viajamos con el pensamiento. Pensamientos son libres. L’mites de espacio y tiempo 
s—lo existen en la imaginaci—n. Antes, nosotros tambiŽn nos imagin‡bamos muchos l’mites. 
Nuestra forma de pensar limitada hab’a formado a nuestro planeta, as’ como vosotros 
form‡is ahora vuestro planeta. PruŽbalo," Ð entre tanto me tuteaba Ð "tœ me vŽs, porque 
piensas que me vŽs."  

Mientras dec’a esto, se nos aproxim— un ciclista. Salud— brevemente y pas— en medio de 
Very.  

"Entiendes ahora?" pregunt— Very. 

"S’." 

"Te traje algo, un pensamiento." 

"QuŽ pensamiento?" 

"El pensamiento, de que todo lo que te puedas imaginarte, es posible. Todo lo que tœ puedas 
pensar, se convierte en realidad! Todo lo que tœ deseas, se cumple, si s—lo te lo imaginas. " 

"Entonces deseo 10 millones de marcos para m’!" 

"Bueno" 

"QuŽ? Bueno? Y Žso funciona? No me lo puedo imaginar!" 

"Por Žso!" 

Me avergonzŽ. 

"Otros se lo pudieron imaginar y se hicieron millonarios. Pero quiz‡ no es tu deseo ser 
millonario. QuŽ es lo que m‡s deseas?" 

"Mi deseo m‡s grande es, que todos los seres humanos sean ricos y que todos sean libres de 
hacer lo que deseen, sin da–ar a otras personas, ni a la naturaleza." 

"Te propongo un viaje. En nuestro Planeta Freegaia alcanzamos esa meta. S—lamente te lo 
tienes que copiar y difundir sobre la tierra. Es nuestro regalo para vosotrosÒ.  

"C—mo puedo a travŽs de ese espacio-tiempo, o c—mo lo llamabais...?" 

"S—lo imag’natelo, y yo te acompa–o." 

Era extra–o. Me pareci—, que estaba en dos lugares al mismo tiempo. Mientras una parte de m’ 
continuaba paseando lejos en el bosque, la otra parte volaba con Very por el universo.  

Nos acercamos a un sistema solar, y de pronto un planeta llamado Freegaia, de color azul muy 
bonito, similar a la tierra, estaba delante de nosotros. Suavemente nos sumergimos en la 
atm—sfera y aterrizamos en un parque hermoso, muy parecido a un jard’n inglŽs enorme. Las 
plantas largaban un perfume hermoso indescribible. De vez en cuando se deslizaba 
silenciosamente un peque–o veh’culo aŽreo por encima de nuestras cabezas. Pero entremedio 



de las plantas hab’a casas. Eran de otro tipo que las nuestras, porque se integraban de tal 
manera en la naturaleza, que no se pod’an reconocer de lejos. La gente que vimos, nos salud— 
amablemente. Parec’an ser felices. Seres humanos y naturaleza conviv’an en armon’a.  

"C—mo lograron Žsto? Me puedes decir algo sobre vuestra tecnolog’a?" 

"La tecnolog’a nunca fue un problema" dijo Very, "el probleme que tuvimos que solucionar 
estaba en la forma de pensar de los habitantes y de la econom’a. Por malpensar, nuestros 
antecesores planearon sistemas econ—micos en base a competencia. Entre tanto nuestra 
convivencia y, ligado a ella, nuestra econom’a, est‡ impregnada de abundancia, riqueza y 
amor hacia la naturaleza y hacia todo lo que existe. " 

Very me dio un peque–o esquema de la historia de su planeta: 

 
Los Ramofl  

"Mucho tiempo atr‡s, seres carn’voros que hurtaban y mataban (Ramofl) adquirieron siempre 
m‡s poder, aprovechando su superioridad militar, matando personas m‡s dŽbiles y quit‡ndoles 
su base de vida. Para que los Ramofl no se eliminen entre ellos, escribieron libros con 
reglamentaciones enormes, que fijaban hasta lo m‡s m’nimo. Su mente y su Žtica no 
alcanzaba para una convivencia pac’fica. Estos libros inclu’an leyes con mucho sentido, como 
ãNo matar‡sÒ. Hab’a necesidad de decir Žsto expl’citamente a los Ramofl! Durante las 
invasiones de los Ramofl, estas leyes o bien se derogaban, o los adversarios se defin’an como 
ãbrutosÓ, que ten’an que ser misionados o extinguidos. DespuŽs de la invasi—n, Ramofls con 
Òfines humanosÒ introduc’an las leyes de los Ramofl, iguales para todos. As’ se creaba 
estabilidad, y las nuevas condiciones se fijaban irreversiblemente.  

La ilusi—n principal de los Ramofl fue el no pensar mucho. Aparentemente no hab’a suficiente 
para todos. Su ocupaci—n preferencial fue por eso la lucha y/o la competencia. Se requer’a de 
vencedores y vencidos. Como estaba prohibido matar, y como la mayor’a de los brutos ya 
hab’an sido asesinados o misionados, Ramofls ambiciosos se dedicaron a otras cosas, as’ a la 
econom’a, al deporte y al juego. El deporte y el juego les permit’a una competencia m‡s 
inofensiva. En la econom’a, el Ramoflismo trajo siempre m‡s injusticias sociales. La grieta 
entre ricos y pobres se ampliaba siempre m‡s.  

En Freegaia siempre hubo gente que observ— la naturaleza y trat— de estudiar las leyes 
naturales. Al principio, se consideraba a esta gente herejes y se quemaban. ReciŽn cuando sus 
conocimientos fueron œtiles para fines militares, fueron nombrados cient’ficos. Los que 
observaban simplemente la naturaleza, sin fines para aplicaciones militares, se denominaban 
charlatanes y se ridiculizaban. Con el tiempo, el ambiente se liberaliz— y siempre m‡s estados 
convertieron hacia la democracia. Poco antes de una nueva era, las observaciones de los 
cient’ficos y de los charlatanes comenzaron a coincidir. Se encontraron paralelas entre las 
ciencias naturales, la filosof’a y las religiones, y se comenz— a transferirlas a la pol’tica y la 
ciencia econ—mica.  

Se compar— la econom’a con la naturaleza: 

La naturaleza produce alimentaci—n por s’ misma y se la regala a sus habitantes. Si la 
naturaleza es sana, existe abundacia, es decir, hay m‡s alimentos que demanda. Los 
comestibles se echan a perder, y s—lo se pueden conservar por tiempo determinado. Adem‡s, 



en la naturaleza no existe el pago de intereses. Plantas y animales s—lo almacenan lo que 
necesitan. Por eso no hay animales y plantas ÒricasÓ y ÒpobresÓ. Y otra cosa m‡s: Segœn la 
forma de vida, los animales y las plantas trabajan fuerte, menos fuerte, o bien no necesitan 
trabajar por sus v’veres. Cada animal, que vive libremente, se comporta de acuerdo a su tipo. 
Animales cautivos, que se utilizan para trabajar, tienen que ser activados siempre de nuevo. 
Ningœn animal luchar’a por un ãderecho a trabajarÒ.  

"En la econom’a, la alimentaci—n es el dinero. En aquel entonces el estado todav’a no regalaba 
dinero a sus habitantes. Al contrario, exig’a impuestos de sus ciudadanos. No hab’a 
excedentes de dinero, al contrario, la escasez era tan grande, que los estados se ten’an que 
endeudar cada a–o de nuevo. Se cuidaba minuciosamente, de que el dinero quede estable el 
mayor tiempo posible. Hab’a una econom’a de intereses, es decir, tanto los haberes como las 
deudas aumentaban. El ciudadano acaparaba dinero. Los ricos siempre se enriquec’an m‡s, los 
pobres empobrec’an m‡s. Y lo que concierne el trabajo: La mayor’a de los ciudadanos ejerc’a 
un trabajo, que no compat’a con su persona. Consecuentemente lo hac’an con desgano, pero 
hab’an luchado mucho por su derecho a trabajar. A pesar de este derecho, una gran parte de 
los habitantes terrestres no ten’a trabajo. Por el otro lado hab’a una abundancia en mercader’as 
y servicios.  

En aquel entonces la econom’a actuaba en contra a la naturaleza.  

 
El circuito de nacer y perecer  

S—lo tuvimos que invertir la polaridad de nuestras costumbres econ—micas y adaptarlas, para 
que armonicen con la naturaleza. Esa fue la llave para la nueva era! 

As’ desarrollamos nuestro modelo econ—mico nuevo, que todav’a se aplica en todo el planeta. 
La ECONOMêA NATURAL trae riqueza y suerte para todos los implicados. Joytopia tiene, 
as’ como todos los estados en Freegaia, la soberan’a sobre el dinero. Cada estado produce su 
dinero propio por s’ mismo y se lo regala a sus ciudadanos. Primeramente, Joytopia y los 
otros estados resolvieron una remisi—n de deudas. Para no da–ar a nadie, los estados 
transfirieron a los acreedores el dinero que les correspond’a. DespuŽs se derog— la econom’a 
de intereses. Desde entonces tenemos una moneda ÒperecederaÓ. Es decir, no tiene sentido 
acaparar dinero por mucho tiempo, porque pierde r‡pidamente su valor." 

"Moneda pasajera? Nosotros lo llamamos inflaci—n!" 

"La palabra inflaci—n tiene su origen en el habla del viejo sistema de econom’a, y tiene otro 
sentido. Estamos hablando de ECONOMêA NATURAL, es decir, de un circiuto natural de 
nacer y perecer." 

"Cu‡n alta es la "tasa de mortalidad" en Freegaia?" 

"Al principio experimentamos un poco. Mientras tanto, todos los estados acordaron, que es 
del 100% por a–o. Es decir, despuŽs de un a–o el dinero s—lo vale la mitad del valor 
original." 

"Es decir, si este a–os un pan cuesta un marco, en tres a–os cuesta 8 marcos?" 



"Nosotros distinguimos entre valoraci—n y pago. Se valora en puntos y los puntos quedan 
constantes. El pan con el valor de un punto tiene en 3 a–os todav’a el valor de un punto.  

Nuestro medio de pago se llama FREE, y significa "Libre unidad de energ’a". Sobre el FREE 
se imprime el a–o. Por ejemplo "FREE 2000". El valor del medio de pago FREE se modifica 
cada cuartal : En el 1er cuartal 1 punto = 1 FREE, en el 2do cuartal 1,25 FREE, el 3er 
cuartal 1,5 FREE y en el 4to cuartal 1,75 FREE. A comienzos de 2001 un punto vale 2 FREE 
2000 y/o 1FREE 2001. Durante el tiempo de transici—n entre los a–os, las cuentas se llevan 
en moneda vieja y nueva paralŽlamente, similar a la forma en que Uds. llevan 
momen‡neamente el  marco y el euro. Los factores de cambio son f‡ciles de memorizar. 
Concuerdan con las cuatro estaciones del a–o y con la mœsica." 

"Con la mœsica?" 

"S’, corresponden a los tonos altos, sobre los cuales est‡ constru’do el universo. Son tonos 
b‡sicos, tercera, quinta y sŽptima menor." 

 
 

Ingreso b‡sico para todos  

"Tienen que imprimir dinero nuevo todos los a–os?" 

"S’, el dinero efectivo se imprime todos los a–os. El dinero viejo se puede cambiar al a–o 
siguiente por un curso de dos a uno. Ah’ no hay problema.Ó 

"C—mo funciona eso con el dinero en la vida diaria?" 

"El estado regala a cada ciudadano  Ð la edad es indiferente Ð un importe b‡sico mensual de 
1000 puntos, que cubren los costos de vida. Es decir, una madre con dos hijos recibe un 
importe por el valor de 3000 puntos mensualmente. As’, familias o personas solas con hijos, 
no tienen m‡s desventajas en comparaci—n con personas solas." 

"Todav’a existen cat‡logos de mercader’as? Habr’a que imprimirlos todos los meses de 
nuevo!" 

"En los cat‡logos siempre se indica el valor en puntos, que queda estable." 

"Es decir, que siempre tengo que calcular el precio" 

"Bueno, eso es muy sencillo: As’ como ya expliquŽ, despuŽs de un cuarto de a–o tenemos un 
curso de 1/4, despuŽs de medio a–o de1 1/2 y despuŽs de tres cuarto de a–o de 1 3/4.  

Quiz‡ suene algo extra–o para vosotros, pero ten en mente todo lo que se suprime: 
impuestos, seguro de enfermos, jubilaciones..." 

"C—mo puede ser eso?" 

"Como el estado mismo crea el dinero, no tiene necesidad de recaudar impuestos. Esto 
significa: no mas delegaci—n de hacienda, no mas contabilidad, no mas trabajo negro y 
mucho menos administraci—n. El estado financia prestaciones sociales como salud, cuidado 



por vejez o incapacidad, jubilaci—n, primeros auxilios etc.. No se requiere m‡s de seguros y 
de cargas sociales." 

"Pero quiŽn trabaja entonces todav’a?" 

"Es como en la naturaleza: Cada cual busca su ocupaci—n como le plazca. Al que le gusta 
hacer el pan, hace pan, al que le gusta hacer mœsica, hace mœsica. Algunos ciudadanos 
tienen varios oficios, porque tienen mœltiples intereses. Otros haraganean por un tiempo. Por 
el car‡cter perecedero del dinero, cada cual quiere gastarlo r‡pido y permitirse algœn lujo. 
La econom’a, sobre todo peque–os negocios, servicios y el arte, florecen como nunca. Por 
otro lado cada cual trabaja s—lo tanto como le gusta. Por eso no hay producci—n excesiva, 
que recarga el medio ambiente inœtilmente.  

"QuŽ hacen Uds. para proteger el medio ambiente?" 

"El estado financia proyectos para proteger el medio ambiente. Subvenciona ramos 
industriales segœn su compatibilidad con el medio ambiente. TambiŽn progresa la 
investigaci—n de energ’as alternativas. La propiedad intelectual se suprimi—. " 

"QuŽ tiene que ver esto con protecci—n del medio ambiente?" 

"Bueno, todas las ideas nuevas y todos los descubrimientos son propiedad de todos. 
Imag’niate que derrochamos 100 a–os para propulsar nuestros veh’culos con motores de 
combusti—n interna. Olores tremendos se hab’an esparcido por el planeta. En algunas 
grandes ciudades se instalaron autom‡ticos con ox’geno, donde la genta pod’a comprar el 
aire puro. Cada f‡brica automotriz ten’a en aquel entonces su propia secci—n de 
investigaci—n y desarrollo, que manten’a los resultados en secreto o los dejaba patentar. 
Finalmente se patentaba cada tornillo. Con raz—n el desarrollo no pod’a seguir adelante. 
DespuŽs de la abolici—n de la propiedad intelectual, cada cual regalaba sus ideas y sus 
inventos. As’ se desarroll— en pocos meses una propulsi—n con energ’a cero! As’ como en un 
rompecabezas grande, cada inventor trajo una partecita al lugar correcto." 

 
Regalar libremente  

"Tœ ulilizas muy seguido el tŽrmino ãregalar librementeÒ. QuŽ quieres decir con eso?" 

"Regalar libremente es un principio b‡sico esencial de nuestro sistema econ—mico. Antes era 
necesario obtener un alto beneficio, ahora servimos y alegramos a otros con un esfuerzo 
m’nimo, regal‡ndole algo libremente. Una contraprestaci—n directa no es necesaria, porque 
el beneficio y la alegr’a vuelven solas al que regala libremente.  

Un buen ejemplo es el estado que regala libremente: S—lo tiene que programar las 
computadoras bancarias, para transferir dinero sobre las cuentas de los ciudadanos, y ya no 
hay m‡s pobreza. La riqueza general de los ciudadanos recae autom‡ticamente sobre el 
estado. El estado y sus ciudadanos son de todos modos lo mismo.  

Otro ejemplo es lo que vosotros llam‡is ayuda entre vecinos: Un amigo ayuda a otro en un 
ramo de su competencia, si el otro justo lo necesita. O a uno justo le sobra un art’culo que al 
otro justo le falta. Si se regala el mismo, hay otra vez lugar y el otro tiene lo que le falta. 



Como hay dinero en abundancia, el objeto perdi— su importancia. Todos nosotros somos m‡s 
generosos y nos gusta regalar!" 

"Y quiŽn hace los trabajos sucios?" 

"Por el veloz desarrollo tecnol—gico, no hay m‡s tantos trabajos sucios. Nuestras casas est‡n 
provistas con toilettes de estiŽrcol, que no producen olor. Todo el material de embalaje y la 
mayor’a de los art’culos de uso se convierten en estiŽrcol. Todas las casas se construyen en 
un sistema de unidades de montaje, que constiste de materiales naturales. Trabajos pesados y 
trabajos, que se realizan con desgano, son ejercidos por maquinarias. Los trabajos 
desagradables restantes o bien se dividen, o se pagan muy bien. Mas de uno se financi— con 
un trabajo sucio unas vacaciones maravillosas." 

 
Financiaciones e inversiones de dinero  

"A prop—sito financiaci—n: C—mo pueden financiar importes altos, si el dinero pierde 
const‡ntemente su valor?" 

"Los crŽditos se conceden en puntos. El valor del punto queda estable y no hay intereses. 
Como las naciones no tienen m‡s deudas y no existen m‡s impuestos, la necesidad de un 
crŽdito disminuy— dr‡sticamente. " 

"Existe todav’a algo similar a una inversi—n de dinero?" 

"S’, por un lado se puede prestar dinero, es decir, conceder un crŽdito privado, por otro lado 
es posible participar financieramente en proyectos similares a las acciones. En ambos casos 
se calcula en valores de puntos. Pero con una poblaci—n abastecida, disminuy— la necesidad 
de inversi—n de dinero. Es decir, no hay necesidad de acaparar dinero para Žpocas malas. El 
miedo de quedarse sin aprovisionamiento se disolvi—. Todos nosotros vivimos mucho m‡s 
aqu’ y ahora. Y aqu’ y ahora estamos abastecidos. Algunas veces tambiŽn regalamos algo de 
nuestro dinero excedente." 

"En serio?" 

"S’, si alguien planea un proyecto y necesita adicionalmente dinero, escribe una circular a 
sus amigos. A los que les gusta el proyecto, lo apoyan y env’an la circular a su vez a sus 
amigos. De esta manera puede ser que reciba mucho apoyo de gente que no conoc’a. 
Nosotros denominamos esto tambiŽn financiaci—n Here-and- Now (aqu’ y ahora)." 

"Y eso funciona?" 

"Depende de la gente y del proyecto. Con ego’smo no funciona. Vosotros denomin‡is este 
principio donaci—n. Generalmente vosotros don‡is para un buen fin, p.ej. para ayudar a 
gente en dificultades. Aqu’ no hay m‡s miseria, pero hay objetivos m‡s o menos buenos." 

"Y vosotros sois realmente tan generosos?" 

"Unos m‡s, otros menos. Cada cual segœn su voluntad. Por favor considera, que nosotros 
tenemos dinero en abundancia. Si lo guardamos, pierde el valor. Adem‡s, siempre ganamos 
m‡s amistades, al ayudar a otros. Si necesitamos algo, tambiŽn nos ayudan." 



"ƒsto me hace acordar un poco a las cartas en cadena y al efecto de la bola de nieveÒ comentŽ, 
ãNo sŽ si nos est‡ permitido. De cualquier manera tiene mala fama." 

"Por quŽ tiene tan mala fama en vuestro mundo?" 

"Porque algunos se enriquecen a cuestas de otros." 

"No es Žso v‡lido para toda la econom’a?" 

"S’!" 

"El efecto de la bola de nieve (o esquema de pir‡mides) hace transparente a todo vuestro 
sistema econ—mico! Nosotros usamos el principio de la bola de nieve sobre todo para 
difundir informaciones. Es el sistema m‡s simple y econ—mico para informar a la gente. Si 
cada uno pasa la informaci—n a aprox. cuatro amigos, podr’an informar a todo vuestra 
poblaci—n con 16-17 generaciones de traspaso. Entiendes, por quŽ se desacredit— el efecto de 
la bola de nieve?" 

"Me parece que me estoy dando cuenta! 

"Adem‡s tiene otra ventaja: Cada cual pasa s—lo la informaci—n de la que est‡ convencida y 
que considera correcta. Vuestros medios informativos pueden deciros todo lo que unos pocos 
dirigentes resuelven." 

"Pero tambiŽn se pueden formar rumores. Es como en el juego ÒtelŽfono rotoÓ, donde uno 
susurra al o’do del otro y al final sale una cosa totalmente diferente. " 

"Es verdad. Por eso es importante indicar el origen, es decir, el autor. As’, cada cual se 
puede informar en el origen y puede decidir, si transpasa la informaci—n o no." 

"C—mo va eso?" 

"Sobre vuestro mundo tienen el internet. Cada uno, que quiere publicar algo, tiene su 
homepage. Cada cual puede ver el origen. " 

"Pero, en d—nde est‡ la diferencia entre vuestra financiaci—n Here-and-Now (aqu’ y ahora), -y 
nuestro efecto de bola de nieve tan desacreditado?" 

"Es una idea que tenemos hacia del pr—jimo y del dinero. Nosotros regalamos libremente. 
Regalamos algo a otro, para que Žste pueda realizar sus deseos y proyectos. Como cada cual 
tiene dinero en abundancia, y Žste pierde su valor r‡pidamente, nos resulta f‡cil regalar. 
Adem‡s es un placer haber podido ayudar a alguien. Tœ no sientes una satisfacci—n, cuando 
pudiste ayudar a alguien?" 

"S’, siempre y cuando lo haga voluntariamente, y me es indiferente si alguien lo espera de m’, 
o no. " 

"As’ es con el regalar libremente. Es absolutamente voluntario y es un placer." 



"Quisiera saber algo m‡s sobre la financiaci—n Here and Now (ahora y aqu’). Te—ricamente, 
cada uno podr’a poner en marcha una financiaci—n Here and Now. En la suma se tendr’a que 
saldar. " 

"Por un lado el objeto tiene que ser plausible para los otros. Adem‡s, no todos tienen al 
mismo tiempo un proyecto grande y necesitan mucho dinero. En la era nueva no preguntamos 
m‡s, quiŽn tiene dinero y cu‡nto es. El dinero pierde su valor r‡pidamente. En la nueva era 
rige un principio din‡mico. El fin es, mover el dinero r‡pidamente y en grandes cantidades. 
Por el movimiento se produce la creaci—n de valor (una casa, un auto, o lo que sea). Adem‡s, 
despuŽs de haber gastado el dinero, Žste continœa existiendo. S—lo que lo tiene otra persona, 
que tambiŽn lo va a querer gastar r‡pidamente. As’ se produce nuevamente creaci—n de 
valor, etc.  

Nosotros igual lo vemos m‡s como una especie de juego." 

"Como juego??" 

"S’, el dinero ya no es m‡s tan importante como en lo de ustedes. Como cada cual tiene 
suficiente dinero, no se puede obligar m‡s a nadie con dinero. Dinero es s—lo un medio de 
motivaci—n, no un medio para adquirir poder. Todo se ve en forma de juego. Trabajo es 
juego, comercio es juego. El que no quiere jugar, tiene menos dinero, pero todav’a le alcanza 
para vivir muy bien. Ò 

"Existe algo similar a una competencia?" 

"S’, si se ve como un juego. Algunos ÒjuegosÓ son m‡s exitosos que otros, pero nunca puede 
haber perdedores." 

"Controla el estado los ãjuegosÒ?" 

"No, no hay necesidad, porque el estado, que regala libremente, no conoce impuestos. 
Adem‡s, el estado no se ve a s’ mismo como un —rgano de conrol. Estado y ciudadanos son 
uno. Por eso, el estado tiene un s—lo interŽs: Proteger los intereses de los ciudadanos. " 

 
La transici—n  

"Ahora me conmueve otra pregunta importante: C—mo realizaron la transici—n de una vieja a 
una nueva era? C—mo crearon a JOYTOPIA? Hubo resistencia? Fue posible una transici—n 
pac’fica?" 

"Recuerdas, que antes de la transici—n la mayor’a de los estados ya eran democr‡ticos? éso 
fue favorable. En una democracia se puede modificar todo, si se posee la mayor’a. 
Recuerdas, cuando en tu planeta hasta en las dictaturas se implantaban cambios en forma 
pac’fica? Como ejemplo se me ocurre la India o a la unificaci—n alemana. En democracias es 
m‡s sencillo aun. 

Todo comenz—, cuando algunos ciudadanos en Freegaia descubrieron las nuevas normas, y 
les dieron la forma de un modelo estatal. Este modelo del ESTADO QUE REGALA 
LIBREMENTE se denomin— JOYTOPIA, y se difundi— como el principio de bola de nieve. Los 
autores lo escribieron sobre un papel y se lo pasaron a los amigos. Otros difundieron el texto 



por las redes de computaci—n, para que fuera m‡s r‡pido. El texto se tradujo y se reparti— en 
muchos idiomas. DespuŽs de aprox. 16 generaciones de traspaso, toda la poblaci—n estaba 
informada. Al mismo tiempo, comunidades, grupos de amigos y clubes comenzaron a probar 
la econom’a natural. En clubes de intercambio, que en aquel entonces practicaban el trueque 
como sustituto del dinero de aquel tiempo, se comenz— a simular el estado que REGALA 
LIBREMENTE. Otros pacticaron la financiaci—n Here and Now Ð y el REGALAR 
LIBREMENTE para asuntos privados y de negocio. Los resultados se juntaron y el modelo se 
fue optimizando. Cuando se perfeccion—, se efectuaron elecciones mundiales. El resultado fue 
buen’simo. La mayor’a de la populaci—n del planeta se decidi— por el modelo de la econom’a 
natural." 

"Hubo resistencia?" 

"S’! Al principio, mucha gente temi— por sus bienes. Los bancos del planeta, que en parte 
hab’an originado la deuda estatal, trataron de sabotearlo por donde pod’an. Pero 
mundialmente se propag— una aclaraci—n, que despert— a la poblaci—n del planeta y produjo 
el cambio repentino. Hasta los miembros de los bancos del planeta comenzaron a apoyar la 
econom’a natural. As’ se disolvi— la resistencia en paz y conformidad." 

"Y despuŽs de la exitosa elecci—n todo sali— bien?" 

"Por supuesto hubo problemas con la introducci—n. Pero no estaban en ninguna relaci—n con 
los problemas de la Žpoca anterior." 

"Querido Very, mi buen amigo! Te agradezco de coraz—n por esta informaci—n! Todav’a 
tengo una œltima pregunta antes de irme: D—nde ex‡ctamente queda Freegaia?" 

" ReciŽn estaba en otra estrella.  
Ahora est‡ profundamente en tu coraz—n. Mucha suerte!"  

 


